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身近な 
事例で 

わかりやすい！ 

本セミナーでは、行動経済学やナッジ理論をもとに、
商品の見せ方・伝え方・選ばれ方の工夫を、身近で面
白い事例を交えながら分かりやすく解説します。物価
高、価格転嫁しても売れる販売促進や販路開拓、創業
初期の集客・販売にも役立つ実践的な内容です。 

ナッジの例 

⇒ビジネスに活かす方法を学ぶ！ 

行動経済学とナッジ理論を学び価格転嫁に活かす 

事業環境変化対応型支援事業 


